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PROPUESTA PARA LA REALIZACIÓN DE CONTRATOS BASADOS EN EL LOTE Nº 2 (SERVICIOS PARA LA GESTIÓN DE ORGANIZACIÓN DE EVENTOS) DEL ACUERDO MARCO DE SERVICIO DE GESTIÓN DE RESERVAS DE TÍTULOS DE VIAJE, ALOJAMIENTOS, SERVICIOS COMPLEMENTARIOS Y SERVICIOS DE GESTIÓN DE ORGANIZACIÓN EVENTOS CON DESTINO A LA ADMINISTRACIÓN DE LA JUNTA DE ANDALUCÍA Y SUS ENTIDADES INSTRUMENTALES.
	1. NOMBRE Y APELLIDOS DEL RESPONSABLE DEL CENTRO DE GASTO/ DIRECTOR ÁREA/ UNIDAD, que solicita la contratación: 

	


	2. ÁREA/UNIDAD QUE SOLICITA LA CONTRATACIÓN:

	


	3. RESPONSABLE DEL CONTRATO BASADO (Nombre y apellidos de la persona propuesta como Responsable del Contrato. Puede ser distinta del peticionario) (Art. 62 LCSP):

	


	4. NECESIDADES A CUBRIR E IDONEIDAD DEL CONTRATO (Deberá indicarse con todo detalle la naturaleza y extensión de las necesidades que pretenden cubrirse mediante el presente contrato que sean necesarios para el cumplimiento y realización de los fines institucionales de la UNIA):

	


	5. OBJETO DEL CONTRATO (Identificar el servicio que se pretenda contratar, indicando denominación del/de los lote/s en el caso de que hubieren):

	

	División en Lotes:

☐ SI. Describir e indicar los lotes:

☐ NO.  Justificar la no división en lotes:




	6. ESPECIFICACIONES TÉCNICAS DE LA PRESTACIÓN (en su caso, adjuntar anexo a la presente propuesta documento ):

	


	7. PRESUPUESTO BASE DE LICITACION Y VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO:

	PRESUPUESTO BASE DE LICITACIÓN (IVA excluido):  _____________________ €
IVA: (Indicar porcentaje) (______%): _________________________________ € 
IVA EXENTO ☐
TOTAL PRESUPUESTO DE LICITACIÓN (IVA INCLUIDO): ___________________ €
DESGLOSE PRESUPUESTO BASE LICITACIÓN*
CONCEPTO

IMPORTES

COSTES DIRECTOS

Gastos Generales (10%)

Beneficio Industrial (5%)

TOTAL COSTES DIRECTOS E INDIRECTOS

Estimación costes de gestión (max 15%)

PRESUPUESTO BASE LICITACIÓN (sin IVA)

IVA (21%)

PBL IVA INCLUIDO

*El detalle del PBL se elaborará calculando los conceptos que aparecen en la tabla, teniendo en cuenta que también habría que incluir los costes de gestión (un máximo del 15% del presupuesto) que cargará la agencia que resulte adjudicataria en la factura final.
En su caso desglose por Lotes:

Nº de Lote:

Presupuesto base de licitación 
(IVA excluido)
IVA
Presupuesto base de licitación 
(IVA incluido) 
€
€
€
€
€
€
TOTAL

€
€
€
VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO: __________________________ €
(Para su determinación se procederá de la siguiente manera:

Se obtendrá el presupuesto en función de las características del evento (localidad, fechas, número de participantes…) así como de los servicios necesarios para la realización del evento (alquiler de sala, megafonía, guardarropía, servicio de azafatos/as, catering, decoración, entretenimiento ….), por aplicación de precios de mercado.

Al importe así calculado se añadirá el importe de las eventuales prórrogas del contrato.)

Desglose del valor estimado en caso de lotes:

Nº de Lote:

Valor estimado

€
€
€
TOTAL

€



	8. PLAZO DE EJECUCIÓN DEL CONTRATO (Asimismo, se definirá si se prevén prórrogas, detallando, en su caso, el número de ellas y su duración):

	


	9. LUGAR DE PRESTACION (Se especificará la localidad o localidades y la provincia en las que se ejecutará la prestación):

	


	10. CRITERIOS DE VALORACIÓN Y PONDERACIÓN PROPUESTA DE LOS CRITERIOS PARA LA NUEVA O SEGUNDA LICITACIÓN:

	(Los criterios de valoración que regirán la licitación de los contratos basados, será/n, como mínimo, y para cada uno de los dos lotes, todos o alguno/s de los siguientes: 

· Cercanía de la sala o salas propuestas a la ubicación especificada por el órgano de contratación en la invitación. 

· Mayor o menor coincidencia de las fechas ofertadas con las fechas preferentes consignadas por el órgano de contratación en la invitación. 

· Importes de la prestación (precio del congreso o evento sin incluir cargos de gestión). El órgano de contratación podrá solicitar que se desglosen los importes por cada uno de los servicios que incluya el evento. 

· Importe de los cargos de gestión u honorarios, que en ningún caso podrán ser superiores a los ofertados en el acuerdo marco. 

Para la valoración de estos dos últimos criterios se propone el empleo de la fórmula minimizar (que otorga la máxima puntuación a los menores importes) que se expone a continuación, y en la que se aplicarán los siguientes criterios: 

Se otorgará la máxima puntuación asignada al criterio al menor importe ofertado. 

Se otorgarán cero puntos al mayor importe ofertado. 

El resto de las ofertas se valorarán de forma lineal por aplicación de la siguiente fórmula: 

P=Pmáx∗[1−( I Oi−Imin Imáx−I min )]

Donde: 

P = Puntuación a otorgar
Pmax = Puntuación máxima asignada al criterio.

IOi = Importe de la oferta a valorar.

Imin = Importe mínimo de entre todas las ofertas.

Imáx = Importe máximo de entre todas las ofertas.

Para la baremación de las ofertas cada órgano de contratación establecerá los baremos de puntuación, y su distribución entre los diferentes criterios, que considere más adecuados en virtud de las necesidades a atender.”)




A fecha de la firma electrónica

El Responsable del Centro de Gasto

D./Dª

Cargo:
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